Nemzetkozi abas konferenciasorozat a legujabb ERP fejlesztésekrél

ABAS: , A jov6 ma kezdd6dik!”

»A jové ma kezdddik!” Ezzel a dinamikus kijelentéssel kezd6do6tt a 2013. szeptember 16-20. k6z6tt
Karlsruhéban, az ABAS AG fellegvaraban megtartott konferenciasorozat, ahova hivatalosak voltak
a nemzetkozi ABAS Partnerek, illetve szeptember 19-én és 20-an a nemzetko6zi vevénapon szamos
orszag, koztiink hazank kiemelt vevaéi is.

Az abas Magyarorszag jelenlegi és leend6 partneri szamara egyarant nagyon fontos, hogy az ABAS AG
hova pozicionalja sajat magat az ERP piacon, mekkora vallalati erével, stabilitdssal és milyen
joveképpel és stratégiaval rendelkezik, vagyis hosszu tavu kapcsolat johet-e |étre az ABAS Business
Suite és az azt felhaszndld partnerek kozott.

Az ABAS a legjobb mindségli ERP a kozépvallalatok szamara

A konferencia sorozaton el6adé Werner Strub, az ABAS AG egyik alapitoja az alabbiakban hatarozta
meg a cég joveképét:
Az ABAS a legjobb min6&ségl ERP a hazai és nemzetkdzi kozépvallalatok szamara, mert:

e pénzligyileg stabil,

e mindségi partner- és értékesitési halézattal rendelkezik,

e kivaldo minGségli a software,

e megujulasa folyamatos.
Mindezek mellett 2012-ben mintegy 70 millid eurds forgalmaval, 83,8 % t6kendvekedésével a
legnagyobb ERP fejleszt6 és forgalmazd cégek kozé nétt fel.”

Az ABAS AG célja:

e folyamatosan b6vils termékek,

o elégedett partnerek,

e (jabb vallalati teriiletek lefedése az abassa
Ezt mar Mario Raatz, az ABAS AG marketing igazgatdja tette hozza a korabban elhangzottakhoz, és
egyben kiemelte, hogy az ABAS AG hatalmas novekedési lehetGséget 1at az USA-ban, Kindban, és az
eurdpai régidban is. Ennek érdekében vezérképviseleteket hoztak Iétre azért, hogy az abas lgyfelei
szerte a vilagban a leghatékonyabb és legmagasabb vevéi igényeket is kielégité mddon legyenek
kiszolgalva.

III

Egy idGben, egy adatbazison kiszolgalni a vilag barmely pontjan

Az abas suite azon kevés ERP termékek egyike, mely képes egy id6ben egy adatbazison kiszolgalni a
foldrajzilag egymastol elkiilonilé tagvallalatok igényét, s erre szamos példat hoztak fel a konferencia
résztvevéi. Ez olyan piaci el6ny, ami messze megkiilonbdzteti mas rendszerektdl, s erre szamos példa
van hazankban is, példaul az Ecorgan Kft. és a Cabtec International projektjeiben.

Ahhoz, hogy maga a termék folyamatosan fejlédni tudjon, sziikség van a vevdi igények
Osszegylijtésére, és a software fejlesztGknek valé atadasara. Ez rendkiviili mdédon felgyorsitja a
fejl6dést: példaul, amit tegnap még csak testre szabdssal lehetett megoldani, az mara alapfunkciéva
tudott igy valni. Err6l a folyamatrol és a fejlesztések bemutatdsardl szélt a két napos és tdbb
helyszinen torténd szakmai prezentacios sorozat.

A konferencia Ujdonsagai kozll a teljesség igénye nélkil meg kell emliteni a BUSINESS APPS
szolgdltatast, melynek nagyon leegyszerUsitett |ényege, hogy a vevére vonatkozd valamennyi



rogzitett adat egy jol kidolgozott és kezelhetd, latvanyos feliiletre kerilt. Kattintgatas, kiilonféle
lenyilé ablakok helyett egyszerre lehet latni forgalmi, pénziigyi, termék, szerviz és egyéb CRM
adatokat, ami a sales és a vezet6i munkdat gyorsabba, a dontési folyamatokat azonnaliva tudja tenni.
Ez azért lényegi Ujitds, mert mds egyéb rendszerekben ezek nem feltétleniil 6sszetartozé adatok,
sokszor kllon-kilon kell 6sszevaddszni 6ket. Az abas suite-ben most minden egy helyre kerdilt.

A jelenleg még teszt allapotban Iévé fejlesztés él6 bemutatdjat hatalmas érdekl&dés kisérte: jovére
mar az Ujitas teljes bevezetésére szamithatnak a felhasznalék.

Ugyanezt a funkcidt a szallitdkra is kiterjesztették az abas fejlesztGi: a rendszer hasonld logika alapjan
m(ikédik, révidesen megsz(inik tehat a hosszas adatbanyaszat.

Az abas suite MOBILE funkcidja kib6vil a gyartashoz kot6d6 adatgyjtés lehet&ségével, mig az
e Business funkcié az alabbiakra terjed ki:

e B2B és B2C vonatkozasban egyarant hasznalhatd lesz,

o mobil eszk6z6kon (szinte korlatozas nélkil barmelyiken) futnak az alkalmazasok,

o egyszer(ibb lesz a webdruhazak adatkezelése és haszndlata,

e agyartasban az adatgy(ijtéshez elégséges a kézi érint6s scanner hasznalata.

Szinonim fogalomhasznalat helyett k6kemény tartalmi atalakulas

ABAS BUSINESS SOFTWARE, vagy ABAS SUITE?
Nos, itt nem egyszer( szinonim fogalomhaszndlatrél van sz6, hanem kékemény tartalmi atalakulasrol.
Az ABAS SUITE nem egyszer(ien csak ERP-t jelent, hanem magdban foglalja és integralja:

e adokumentumkezelést (erre szamos kibdvitett példat |attunk),

e |eroviditi, néhdny esetben megsziinteti az adatbdnydszatra forditott id6t az egyszerlisége és

atlathaté kezel6fellilete révén,

o lehet6vé teszi a finomtervezést,

e (j funkcidként mar tartalmazza a projekt-tervezést és elemzést,

e integrdlja a CAD programokat,

e integrdlja a PDA és az érint6 képerny@s terminalokat is.

Egy ilyen szakmai férum jé lehet&séget adott arra, hogy miikodés kdzben nézziink meg olyan gydrat
(jelen esetben a Schmalz Vacuum Technology Ltd.-t), ahol mér a legmodernebb fejlesztéseket
alkalmazzak.

Batran irom le: a jov6 gydraban voltunk. A patika tisztasagu, tobb emeletes, teljesen atlathaté és
z6ld energiat haszndld gyarban a dolgozdk szinte csak a monitor el6tt Ulve figyelték a gépsorokbdl
torténd adatvisszajelzést, és az abason keresztll Ujabb utasitasokat adva vezérelték a termelést.
Kivetit6kon percrél percre jelent meg, hogy éppen hdany szdzalékon tartanak a gydrtasban,
csomagoldsban, raktarozasban, s mindezt ugy, hogy ,szereldei munkast” nem is lattunk.

Osszességében: akdr mar felhasznaléként, akar leendd partnerként olvassa valaki ezt a nagyon révid
Osszefoglaldt, egy dologban biztos lehet: az abas egy nagyszerl dinamikaval fejl6d6, hallatlan
korszer(i kreativ gondolkoddsu, nemzetkozileg elismert nagyszerl cég, melynek stabilitasa, piaci
jelenléte sem ma, sem holnap nem lehet kérdéses. Az abas tehat ebben az értelemben is, tovabbra is

a szerethetd vallalatiranyitasi rendszer.
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